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Информация о результате 
Форма: Задать вопрос
Гость (не проверено)
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212.90.124.145

ФИО 
Евгений  

Номер телефона 
+79123456867  

E-mail 
tebvscbjbtyf@mail.ru  

Ваш вопрос 
Хотите иметь свой чат с живой, целевой аудиторией, 
в котором Вы сможете регулярно рекламировать свой продукт и получать стабильный поток новых клиентов? 

Предлагаем услуги инвайтинга в Telegram-чаты! 
Подробнее: 
Создаем чат, в описании рассказываем о Вашем продукте. 
Выбираем тематические чаты, группы (например группа Вашего конкурента) 
Парсим с этой группы контакты пользователей, которые находятся в чате. 
Далее с помощью программы начинаем добавлять в Ваш чат этих пользователей. 
Конечно, некоторые будут с него выходить, но подавляющее большинство будет оставаться в чате т.к. они уже состоят в 
похожем, а значит тематика им интересна! 
Разумеется, увидев у себя сообщения из нового чата, потенциальные клиенты будут смотреть описание, что это вообще за 
чат, в который их добавили. 
Открыв описание, они будут видеть описание Вашего продукта. И если правильно все оформить, более 90% будут 
оставаться в чате! 
Уже на этом этапе некоторые обрататься к Вам и Вы получите целевые лиды. 
Но дальше начинается самое интересное! 
Ведь те, кто сразу не обратился к Вам, чтобы заказать Ваш продукт-все еще остаются в чате и продолжают быть Вашей 
целевой аудиторией. 
А это значит, что в нем можно продолжать выкладывать посты, рекламировать продукт, устраивать акции и т.д. 

При правильном подходе, такой чат можно превратить в мощнейшую машину по генерации целого потока новых клиентов, 
добавляя все новых и новых пользователей. 
Не говоря уже о том, что владельцам крупных чатов регулярно поступают предложения прорекламировать продукты из 
смежных тематик в своем чате. 
Как использовать эту машину трафика-уже решать Вам. Со своей стороны мы поможем Вам ее создать! 

http://hgs19.ru/zadat-vopros


Интересуют подробности? 
Свяжитесь с нами! 
E-mail: marketingform2020@gmail.com


